
Comment utiliser

le GéoTop ?



Qui sont vos clients ? Où sont les points noirs dans la

répartition géographique de votre portefeuille commercial ?

Votre pénétration du marché par segment ou encore la santé

financière de vos clients ? GéoTop répond à toutes ces

questions et vous donne une analyse de profil détaillée et vous

apprend lôADNdu client idéal pour trouver les bons prospects.

Pourquoi GéoTop?



GéoTop ïAnalyse clients

Vous accédez au GéoTop sous lôongletOutils > Analyse clients



Vous accédez à une analyse déjà enregistrée ou commencez une

nouvelle analyse.

GéoTop ïAnalyse clients



Vous insérez les numéros dôentrepriseet ajoutez éventuellement

le chiffre de vente réalisé pour élargir lôanglede votre analyse.

Lorsque vous avez ajouté le montant de la vente réalisée, il est important de copier 

dans lôoutille montant total par numéro dôentreprise.

GéoTop ïAnalyse clients



Vous avez un aperçu du nombre des sociétés identifiées, celles

qui nôontpas été reconnues et vous pouvez rajouter dôautres

sociétés.

Choisissez óContinuer vers aper­uô pour commencer votre analyse.

GéoTop ïAnalyse clients


