
Hoe gebruikt u

RegioBeheer?



Via GeoTop maakt u geografische analyses van uw klanten en

selecteert u prospecten. Dat doet u standaard op basis van

provincies als regio’s. Het is echter mogelijk om zelf regio’s aan

te maken en die te gebruiken voor uw analyses. U tast de

grenzen van elke regio af om bij te sturen in functie van

uw commerciële strategie.

Waarom RegioBeheer?



RegioBeheer
U vindt RegioBeheer onder Tools > Salesteam beheren.



RegioBeheer
Kies de naam voor uw nieuwe regioset. In dit voorbeeld vertrekken 

we vanaf een lege kaart.



RegioBeheer
Een regioset bestaat uit verschillende regio’s. Kies de naam 

en kleur voor de eerste regio.



RegioBeheer
Bepaal welke postcodes u aan die regio wil toewijzen.

Wanneer u al regio’s aangemaakt 

heeft, krijgt u een melding als u 

voor één regio postcodes kiest 

die al aan een andere 

toegewezen werden.



RegioBeheer
Op de kaart evalueert u hoe de regio vorm krijgt.

Hoe donkerder de kleur, des te 

meer bedrijven in de postcode. 

Indien een postcode al aan een 

andere regio toegewezen werd, 

verschijnt die naam erbij.



RegioBeheer
U ziet het aantal postcodes en bedrijven per regio.

Op die manier verdeelt u alle 

postcodes en bedrijven onder uw 

teamleden. De niet-toegewezen 

postcodes komen voorlopig in de 

regio ‘Rest’ terecht.



RegioBeheer
Op de kaart ziet u de spreiding en het potentieel van uw salesteam.



RegioBeheer - Integratie GeoTop

Gebruik uw regioset om uw klanten geografisch te analyseren.

Zie GeoTop voor een uitgebreide 

handleiding rond de analyse van uw 

bestaande klanten als basis voor 

prospectie. 



RegioBeheer - Integratie GeoTop

Via uw persoonlijke regioset analyseert u de geografische spreiding 

van uw klanten en prospecteert u op maat van uw organisatie.



Trends Top login
Kies uw formule op trendstop.be/groei

Eerst proberen?
Neem een testlogin via trendstop.be/trial

Assistentie
• Online chat

• info@trendstop.be

• 02 702 71 21 

Get started!


